. ‘/ - Ghidul practic al
,‘ ) W turneelor la tara

Artisti

o
SHOSHIN

r a I Supporting & Promoting
' ) l *0™  Arts in Rural Settlements

of Europe




(M Cuvant-inainte

Aceasta brosura este dedicata in primul rand acelor artisti sau acelor

companii de teatru si de dans care sunt interesate sa se aldture
experientei turneelor la tara. In cele ce urmeaza va vom oferi un ghid
practic care va va ajuta sa selectati cel mai potrivit spectacol de-al
dumneavoastra pentru publicul rural, va explicam cum va ajunge

spectacolul in caietul program, cum sa contactati promotorii locali,

cum sa va promovati evenimentul - sa stiti, in general, cum s3a va

pregatiti pentru seara spectacolului si care sunt posibilele capcane.

Multumiri

Multumim tuturor (partenerilor, promotorilor locali, colaboratorilor
nostri, artistilor si companiilor participanti la turnee, si desigur
publicului entuziast) pentru nenumaratele amintiri formate
intre 2018-2021, in cadrul proiectului SPARSE (Supporting and
Promoting Arts in Rural Settlements of Europe - Sprijinirea si
promovarea artelor in localitati rurale din Europa). Suntem bucurosi
ca prin aceste ghiduri practice putem da mai departe cunostintele

dobandite. SPARSE a fost co-finantat de programul Europa Creativa

al Comisiei Europene.

Introducere. Cui se adreseaza aceasta brosura?

Sunteti un artist sau o companie artistica dedicata spectacolelor de
calitate? Credeti ca fiecare persoana care doreste sa vada un spectacol
bun ar trebui sa aiba aceasta oportunitate, indiferent de unde locuieste
si de cat de mult castiga? Va place sa calatoriti? Sunteti flexibil si
aventuros? Doriti sa experimentati si utilizarea altor spatii decat a
celor dedicate spectacolelor de teatru din orase? Atunci bine ati venit

in lumea turneelor la tara!
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Turneele la tara au ca scop aducerea artelor spectacoluluiin
comunitatile izolate, fie ca sunt rurale sau nu. De multe ori
oamenii nuauacces usorlaspatii culturale sinuse considera
neaparat consumatori de arta. Ei merg la evenimente din
curiozitate, pentru a-sisustine comunitatealocalasile place
foarte mult sa vada cum serevitalizeaza locul in care traiesc.

Dawn Badland, Applause




. O traditie ce dateaza dinainte de 1989

Turneele la tara nu sunt o idee noua. De secole artistii au hoinarit pe
strazile Europei in cdutarea unui public entuziast. Inainte de 1989, in
timpul comunismului, a existat si In Romania o traditie a turneelor
la tara. In timpul verii, teatrele de stat au efectuat deplasari si turnee
cu diferite spectacole din repertoriul lor Tn satele din imprejurimile
orasului Tn care iti aveau sediul. Dupa 1990 aceasta traditie, de a
duce teatrul in sate, a disparut practic aproape complet, cu exceptia
spectacolelor de divertisment de calitate indoielnica. Obiectivul nostru
este sa revitalizam bunele practici ale acestei traditii socialiste si sa le

combinam cu modelul si expertiza britanica a turneelor la tara.

Ce sunt turneele la tara si

cum se desfasoara?

Conceptul turneelor la tara se refera la organizarea si prezentarea
unor spectacole artistice (de teatru, dans, etc.) in mediul rural. Spatiul
in care se desfasoara spectacolul este de multe ori iesit din comun

(biserica, casa de culturd, sala de festivitati a unei scoli, etc.).
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Este fantastic, il ador. Este o modalitate grozava de a
ajunge la un public total diferit; ai ocazia sa-ti vezi tara si
sa vezi oameni care vor sa te cunoasca!

Robert Rickenberg, Sheena Davies Group

Specificitatea modelului britanic al turneelor la tara - modelul pe
care il adoptam si noi - este data de existenta unei organizatii umbrelg,

numita reteaua turneelor la tara, administrata de asociatia culturala a




turneelor la tard, numita National Rural Touring Forum (https://www.

ruraltouring.org). Asociatia culturala reuneste structurile regionale, iar
retelele faciliteaza comunicarea intre partile implicate si garanteaza
nivelul inalt de organizare a acestor evenimente. In Marea Britanie,
unde traditia turneelor la tara are o istorie de patru decenii si turneele
la tara beneficiaza de finantare continua din partea Consiliului Artelor
din Anglia, reteaua este alcatuita din mai multe unitati regionale.
Aceste unitati - asa-numitele structuri regionale - pot avea concepte
curatoriale diferite si isi pot dezvolta propriul program, diferit de la
sezon la sezon. Turneele sunt organizate anual cu un program diferit
de la stagiune la stagiune. Fiecare stagiune are un concept curatorial
pe baza caruia structura regionala stabileste programul acelui sezon.
Panainacest moment,in Romania,avem o singura structura regionala
creata de Asociatia Teatrala Shoshin, care acopera mai multe sate si
comune din judetul Cluj (Mera, Bontida, Suceag, Moldovenesti, Vistea,

Turea) si un sat din judetul Satu Mare (Berveni).

Artistii, respectiv companiile de teatru si dans, pot contacta asociatia

culturala sa-i ofere un spectacol din repertoriul lor. De cele mai multe

ori spectacolul trebuie adaptat in mod creativ la specificul local, Insa
fara a face compromisuri in ceea ce priveste calitatea lui. Dupa ce
asociatia culturala de turnee la tara a selectat spectacolele, elaboreaza

si o brosura de prezentare care sta la dispozitia promotorilor locali.

Promotorii locali sunt persoane respectate si placute in satele care
fac parte din structura regionala. Promotorul local este persoana Dvs.
de contact. Stabilirea unei bune relatii si a unei bune comunicari cu
promotorul local poate fi esentiala pentru succesul spectacolului
dumneavoastra. Promotorii, de obicei, nu au o educatie formala in
domeniul managementului artelor si organizeaza spectacolele in
mod voluntar. Promotorii locali pot alege din brosura de prezentare
spectacolul care se potriveste cel mai bine gustului comunitatii din
satul respectiv. Dupa selectarea spectacolului, promotorii locali ne
contacteaza iar noi va anuntam ca spectacolul dumneavoastra a
intrat in program. Din acest moment vom fi in contact in permanenta
pentru a discuta detaliile promovarii (afise, flyere, etc.) si detaliile marii

seri (specificul tehnic al spectacolului, cazarea artistilor, catering etc.).




[ B Cine suntem noi si ce am realizat pana acum?

Dupa procesul de pregatire vine momentul culminant al sezonului:
seara spectacolului. In sate, spectacolul este adesea un eveniment
unic in felul sau. Evenimentul este de multe ori urmat de alte
evenimente sociale,de exemplu,o masa comuna cu localnicii,osesiune
de intrebari si raspunsuri sau o seara festiva in casa promotorului local.
Aceste evenimente ofera o oportunitate pentru discutii directe despre

spectacol si o evaluare imediata.
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Sa fii gazduit in zone frumoase, indepartate ale tarii, de
oameni extrem de ospitalieri, cu siguranta are farmec,
dar, pe deasupra, am avut deseori momente de reale
schimburi artistice. Am petrecut o noapte in care am
fost invatati vechi cantece marinaresti de catre gazda
noastra din Woolacombe si partenerii sai de cor. Doi
ani mai tarziu ne-am intors cu spectacolul nostru
Pe mare care imi place sa cred ca e inspirat de seara
aceea petrecuta cantand in jurul mesei gazdei noastre.

Helen Aldrich, Broken Spectacles

Asociatia Teatrala Shoshin din Cluj Napoca este, in Romania,
purtatorul de drapel al turneelor la tara bazate pe modelul englezesc.
Pe langa dezvoltarea si conceperea propriilor sale creatii artistice,
Shoshin este implicata deja de patru ani in crearea primei retele de
turnee rurale din Romania. Sub auspiciile acestei structuri regionale
Asociatia Shoshin faciliteaza cu succes serii de spectacole Tn din
ce In ce mai multe sate. Urmatoarea etapa ar fi constituirea unei
organizatii umbrela a turneelor la tara in Romania care sa adune la
un loc mai multe astfel de structuri. Activitatea noastra de a crea o
retea a turneelor la tara in Romania este sustinuta de partenerii nostri
internationali In cadrul proiectului SPARSE, co-finantat de programul
Europa Creativa al Comisiei Europene. SPARSE (Supporting and
Promoting Arts in Rural Settlements of Europe) este un proiect
pentru sprijinirea si promovarea artelor in localitati rurale din Europa
coordonat de asociatia culturala din Marea Britanie Take Art. Proiectul
reprezinta o cooperare internationala mailarga pentru a sprijini artele

in mediul rural. Pe langa Marea Britanie, proiectul acopera Estonia,




Lituania, Italia, Norvegia, Suedia, si nu in ultimul rand Romania.
Proiectul permite o cooperare stransa cu asociatiile culturale care ne
pot impartasi din experienta lor, astfel incat sa putem adapta bunele

lor practici la conditiile specifice din Romania.

Valorile noastre sunt accesul in mod egal la evenimente culturale
de Tnalta calitate, integrare sociald, educatie prin arta, simplitate si
flexibilitate. Suntem incantati sa experimentam cu diferite contexte
culturale si cu o mare varietate de abordari metodologice. Am fost, de
asemenea, mereu entuziasmati sa incercam si alte spatii decat cele

teatrale, cum ar fi spatiile publice si cele rurale.

Cand am aderat la proiectul SPARSE, am luat legatura cu promotori
locali din 5 asezari. Destul de curand ins3, reteaua noastra a crescut
la 7 asezari. Astfel, in cei trei ani de proiect cu cate un turneu pe an
(si n ciuda dificultatilor cauzate de pandemia COVID-19 in timpul
ultimelor doua turnee), s-au realizat in total 18 spectacole jucate de
8 companii (independente dar si institutii subventionate de stat) in
fata a 1100 de spectatori bucurosi (vedeti si raportul de evaluare bazat
pe chestionare, pe care-l puteti gasi pe www.sparse.eu/en/resources/

evaluation, dar si pe site-ul nostru).

9 Cum intru in joc?

Ne potrivim?

Beneficii si riscuri. Turneele la tara prezinta importante beneficii
pentru artistisi pentrucompaniile deteatrusidans. Turneele latarainsa
Nnu sunt pentru toata lumea. Beneficiul cel mai important al turneelor
(care este, de asemenea, si componenta cea mai provocatoare) este:
calatoria. Echipa Dvs. trebuie sa fie devotata in a oferi performante
de inalta calitate In circumstante noi (si uneori incomode). Acest lucru
necesita nu doar o abordare profesionala, ci si flexibilitate, spirit de
aventura si umor. Nu veti avea intotdeauna un vestiar si probabil ca nu
veti avea dotarile tehnice tipice pentru o sald de teatru. In unele cazuri
veti fi nevoiti sa dormiti in camera de oaspeti a promotorului local.
Tntr-o casa de culturd, nu publicul intra in spatiul sacru al teatrului, ci
compania Dvs. este cea care intra in spatiul localnicilor.

Daca spectacolul dumneavoastra este provocator, ganditi-va cu
adevarat daca mesajul Dvs. va avea ecou in randul publicului rural,
unde bunicii pot sta impreuna cu nepotii lor. Daca piesa Dvs. are o
pozitie politica puternica sau daca spectacolul este foarte abstract, va

rugam sa va ganditi daca acesta este intr-adevar potrivit pentru un




turneu la tara. Publicul din mediul rural este foarte angajant si acest
lucru presupune ca asociatiile sa se implice la randul lor intr-un mod
diferitde celin carearface-ointr-unteatru obisnuit. Publicul din mediul

rural s-ar putea sa nu fie la curent cu reputatia Dvs. extraordinara.

[ B Aspecte de luat in considerare
Sunt multe de luat in considerare, dar nu veti fi singuri:

Agentia coordonatoare are deja o experienta bogata in
domeniul turneelor la tara si va va ghida in procesul de selectie
a spectacolului potrivit si va va raspunde la toate intrebarile pe
care dumneavoastra si compania dumneavoastra le aveti.
Promotorii locali vor oferi informatii despre restrictiile si
oportunitatile salii de spectacol ca sa puteti sa transformati
impreuna sala intr-un loc magic.

lar publicul va va rasplati cu prezenta sa, interesul sau, aplauzele

si nu numai!

Tnainte sa ne contactati analizati urméatoarele aspecte cu echipa Dvs.:

De ce doriti sa prezentati un spectacol intr-un sat?

Aveti un spectacol de inalta valoare pe care il puteti transforma
pentru conditiile rurale fara a-i reduce calitatea?

Puteti sa vizitati sala de spectacol in avans?

Sunt toate partile implicate in realizarea spectacolului
entuziasmate de turneele de la tara?

Aveti flexibilitatea tehnica necesara pentru turnee in mediul
rural?

Mesajul spectacolului Dvs. este compatibil cu publicul

multigenerational din mediul rural?




[ B Unde intrd compania artistica in joc?

Daca raspunsul Dvs. a fost pozitiv laintrebarile de mai sus, putetiincepe
sa va pregatiti participarea la stagiunea turneelor |a tara! Acestia sunt

primii pasi pe care va propunem sa ii faceti daca vreti sa intrati in joc:

In primul rAnd, compania artisticd intra in joc in faza de planificare a
caietului program. Companiile artistice interesate de turnee trebuie
sa contacteze structura regionald a turneelor la tara pentru a le oferi
un spectacol din repertoriul propriu (Vezi: Anexa 1). Este important sa
alegeti un spectacol care poate fi adaptat la conditiile specifice ale
turneelor la tara. Pentru mai multe informatii vizitati site-ul Asociatiei
Teatrale Shoshin  (https://www.shoshintheatre.com/sparse) sau

trimiteti-ne un email.

Daca spectacolul Dvs. a fost selectat pentru caietul program in etapa
pre-turneu exista sanse bune ca spectacolul Dvs. sa fie selectat
de promotorii locali. Dupa ce ati fost selectat de un promotor
local, fie promotorul, fie reprezentantul retelei va lua legatura cu
dumneavoastra. In acest moment Asociatia Shoshin este cea care va va
ajuta pas cu pas pe tot parcursul organizarii. Obiectivul nostru este insa

ca promotorii sa preia treptat din ce in ce mai multe responsabilitati,

iar reteaua (adica noi) sa devina mai degraba un intermediar intre
promotori si dumneavoastra, adica compania artistica. Pentru a avea
o imagine mai clara asupra responsabilitatilor dumneavoastra si ale

promotorului local cititi Anexa 2.

In seara spectacolului, echipa de organizare se retrage, iar scena va
apartine! Mentionam ca, In cazul spectacolelor din mediul rural,
evenimentul este adesea urmat de un eveniment social. Va rugam sa

va asigurati ca ati clarificat detaliile cu promotorul local.

e Sa luam legatura!

Daca credeti ca suntem compatibili cu acest concept si vreti sa faceti

primul pas, iata ce trebuie sa faceti:

M Vizitati site-ul web al turneelor la tara (www.sparse.eu).

M Tntrebati-va colegii despre ceea ce dificultati au intampinat in
cadrul turneelor la tara.

M Daca aveti intrebari nu ezitati sa ne contactati (sparseromania

@gmail.com).

M Daca aveti nevoie de mentorat pe parcursul procesului de




organizare al turneului la tara, anuntati-ne. Fiindca turneele la

tara sunt o noutate Tn Romania, suntem bucurosi sa va oferim
toata expertiza de care aveti nevoie.

M Trimiteti-ne o ofertd, o asteptam cu drag!

[ Cand sa scriu? ]

Cea mai buna perioada pentru a ne contacta daca doriti sa fiti Tn

program este luna lanuarie.

‘ Ce sa scriu? I

Puteti sa ne contactati pur si simplu prin e-mail. Nu uitati sa ne

transmiteti urmatoarele date:
Cine sunteti?
De ce vreti sa va alaturati structurii noastre regionale?
Care este specificul companiei Dvs.?
De ce ceea ce faceti este interesant pentru publicul din mediul
rural?

Cum puteti sa contribuiti la succesul turneelor la tara?

[ Ce anexe sa trimit? ]

Anexal.

4]
]
4]
4]

4]

informatii despre echips;

informatii de contact;

CV-urile membrilor echipei;

numarul de membri ai echipei care vor participa la
turneu (artisti, administratie, personal tehnic);

preferinte speciale sau dietetice.

Informatii despre spectacol:

4]

=

]
4]

titlul si prezentarea in rezumat al spectacolului
dumneavoastra;

unde si cand putem viziona spectacolul iIn momentul de
fata,

costuri (calatorie, cazare, promovare, etc.);

datele la care sunteti disponibil pentru spectacol,

o copie digitala a materialelor promotionale (afise,
pliante, videoclipuri etc.);

referinte de la spectacolele precedente, citate din press;

dovada masurilor de siguranta (daca este cazul).

Extraoptiuni:

M organizati un workshop complementar spectacolului?




e Cum puteti ajunge in caietul
program?

Pentru a ajunge in caietul program este important sa intelegeti cum
isi aleg agentiile companiile si performerii care vor fi ofertati pentru
turnee. De aceea, va sfatuim sa va familiarizati cu conceptul curatorial

al agentiei artistice.

Concept curatorial. Aspectele de baza ale curatoriatului sunt tema,

formatul, continutul si publicul. Curatorii administreaza operele de

arta, dar le ofera si un context intelectual, istoric si social mai larg. Un

curator bun intelege de ce arta este relevanta intr-un anumit context

- in cazul nostru, Tn contextul rural.

Agentia culturala doreste sa creeze un program divers, cu spectacole
apartinand diferitor forme de arta (muzica, dans, teatru, etc.) si cu
accesibilitate pentru diferite grupuri-tinta (copii, cameni in varsta,
minoritati, etc.). Ne dorim sa punem la cale un program echilibrat
cu spectacole simple, de tipul one man show, dar si cu spectacole
cu efecte vizuale exceptionale care implicd o echipa mare. In oferta
pentru turneele la tara curatorii selecteaza de obicei spectacole
placute, captivante, memorabile, participative, ambitioase, accesibile

ca pret, provocatoare si inovatoare.

Experienta din Anglia ne arata cat de important este sa fiti directi in

ceea ce priveste toate aspectele sensibile din spectacolul Dvs.:

18

Nu ca nu as pune in caietul program nimic politic sau

avangardist - dar am fi foarte specifici in descriere si
nu as programa nimic puternic politic sau controversat
fara sa vad produsul mai intdai. Am mai avut parte
de nuditate explicita - desi a fost construita cu muit
umor. Ne-am asigurat ca promotorii stiau acest lucru
inainte de a face rezervarea si totul a fost in regula.

Sarah Peterkin, Take Art

Cele mai importante criterii de selectie pentru agentiile artistice

atunci cand intocmesc caietul program sunt:

4]
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calitatea spectacolului;

caracterul adecvat al spectacolului;
diversitatea programului;
disponibilitatea companiei;
dimensiunea/marimea spectacolului;
costurile realizarii evenimentului;
materiale publicitare si de marketing;

in ce masurad intelege compania natura turneelor la tars;

dorinta publicului de la sat.




Aceasta lista va va ajuta sa va asigurati ca spectacolul Dvs. va fi selectat

pentru caietul program si va fi rezervat de catre promotorii locali:

|

&

Ati prezentat valorile si specificitatile spectacolului Dvs. intr-un
mod clar si coerent?

Ati invitat membrii agentiei culturale si promotorii la
spectacolele dumneavoastra in alta parte?

Ati atasat anexe care demonstreaza ca aveti o reputatie
deosebita?

Ati oferit suficiente date calendaristice la care compania
dumneavoastra este disponibila pentru turnee?

Ati discutat continutul si cerintele tehnice ale spectacolului cu
asociatia culturala si ati acceptat sfaturile acesteia cu privire la
modificarile pe care trebuie sa le faceti?

Ati calculat costurile Tn mod realist?

Ati trimis mostre de materiale de publicitate de buna calitate?
V-ati dovedit devotamentul fata de turneele rurale prin
prezentarea experientelor dumneavoastra anterioare in
domeniisimilare sau prin impartasirea entuziasmului turneelor

rurale?

e V-ati implicat!

Compania Dvs. a primit o confirmare de rezervare. A sosit momentul

sa verificati din nou unele detalii pe care poate le-ati discutat deja cu

asociatia culturala atunci cand ati fost selectat pentru caietul program:

]

Probabil ca ati discutat deja detaliile legate de cazare, calatorie
atunci cand ati fost selectat pentru a fi inclus in caietul
program. Acesta este totusi un moment ideal pentru a va
verifica din nou preferintele si cerintele.
Verificati si detaliile tehnice ale spectacolului.
Urmeaza sa primiti acum un contract de la asociatia artistica
cu detaliile platii. Cititi-l cu atentie si asigurati-va ca fiecare
detaliu corespunde cu ceea ce ati discutat anterior.
O sa primiti pachetul de informatii care include:

specificatiile tehnice ale salii de spectacol,

informatiile de contact ale promotorului,

informatiile privind accesul la locul de desfasurare,

informatiile privind cazarea, daca este cazul.

Daca lipsesc informatii din pachetul informativ, contactati organizatia

culturala!




Unde se va tine spectacolul?

Caminele culturale sunt de obicei o mostenire a perioadei
comuniste. Multe dintre ele au fost renovate recent si sunt Tn conditii
bune. Unele sunt chiar dotate, altele nu. Casa de cultura este

suficient de incapatoare ca sa gazduiasca productii la scara mica.

Aceste spatii sunt ideale pentru spectacole cu distributii de pana

la sase personaje. Puteti sa mai folositi si parcul central din sat sau
gradina bisericii pentru productiile de exterior cu necesitati tehnice

reduse.

Trebuie sa pregatiti sidumneavoastra cateva documente pentru ca va

adresati unui public nou:

M materiale promotionale de calitate superioara care ofera
informatii corecte si suficiente despre spectacol;

M scrieti informatiile necesare pentru comunicatul de presa.

Tineti legatura cu promotorul local si cu asociatia culturala:
M obtineti o descriere buna a salii si informatiile tehnice;
M planificati bine cum transformati un camin cultural din sat in
spatiul de spectacol de care aveti nevoie;
M contactati promotorul local din timp pentru a confirma ora

sosirii, nevoile |la sosire, cazarea, masa, etc.

incepe spectacolul!

Mult mai mult decat in orase, spectacolul in mediul rural este un
eveniment social. Un eveniment care reuneste comunitatea, asa
Ca aceastd seara este cu adevarat specialda. Nu este neobisnuit ca
publicul din mediul rural sa vorbeasca luni intregi despre evenimentul

dumneavoastra.
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Turneele din mediul rural conteaza pentru ca ele
infaptuiesc doua lucruri foarte bine. In primul rand
extind accesul la cultura pentru zeci de mii de oameni
care nu au cum altfel sa vada spectacole live de la un
an la altul. in al doilea rand conteaza pentru ci joaca
un rol important in viata sociala a comunitatii rurale.

Francgois Matarasso




Tnainte de spectacol

Pentru un spectacol de succes este important:

4]
4]

Sa ajungeti la timp n ziua spectacolului!

Sa discutati in detaliu despre ora de incepere, durata
spectacolului, cum doriti sa fie stinse luminile, timpul si durata
pauzei, cum doriti sa fiti prezentati etc.

Sa stiti ca promotorii sunt oameni dedicati si munca lor
este extrem de importantd, dar sa nu va asteptati ca ei sa fie
profesionisti.

Sa jucati spectacolul conform conditiilor din contract.

Sa fiti pregatiti sa improvizati si sa fiti sociabili. Pregatiti toti
actorii care joaca in spectacol pentru conditiile specifice si fiti
amabili.

Jucati la maxim in timpul spectacolului!

Dupa spectacol

Bucurati-va de ospitalitate!

Am mentionat in paginile anterioare ca este posibil sa fiti cazat la
promotorul local si, de cele mai multe ori, companiile sunt invitate sa
ia masa fie cu publicul, fie cu promotorii. Aceasta este, de asemenea,
O ocazie excelenta de a invata, de-a va cunoaste mai bine gazda si
oamenii din sat, de a impartasi experiente si de a primi feedback cu
privire la spectacolul dumneavoastra. Profitati de aceasta oportunitate,
dar de asemenea, lamuriti clar conditiile dumneavoastra (dietetice sau
de alta naturd). Orice vi se ofera, fiti recunoscatori. Promotorii locali
sunt voluntari care au o alta ocupatie in viata de zi cu zi si le puteti

rasplati efortul prin aprecierea dumneavoastra.




o I

Evaluarea si feedback-ul sunt esentiale daca va planificati o cariera

pe termen lung in domeniul turneelor la tara. Ascultati cu atentie
comentariile promotorilor, ale publicului si ale retelelor. Aceasta este

O oportunitate de a invatal!

Tipuri de feedback pe care le puteti primi:

M Reactii imediate din partea publicului si a promotorilor. Publicul
ar putea ramane dupa spectacol pentru a va spune cat de mult
le-a placut spectacolul sau daca acesta nu a fost pe placul lor.

M Reactii informale din partea retelei dupa spectacol. Daca acest
lucru nu se intampla, puteti suna ulterior persoana de contact
pentru a primi feedback.

M Feedback oficial din partea retelei. Finantatorii pot solicita acest
lucru pentru decontare.

Rezultatele din chestionarele de sondaj pentru public despre emotiile
trezite de spectacolul tau, raportul calitate-pret, cum au perceput
spectatorii si comunitatea evenimentul, etc.

M Evaluarea proprie.
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v Micul dictionar al turneelor la tara

Reteaua de turnee la tara
Conceptul provine din limba engleza si se refera la o organizatie
umbrela de nivel national din Marea Britanie care faciliteaza spectacole

artistice in mediu rural, in mod regulat.

Structurile regionale

Asa-numitele structuri regionale sunt subdiviziunile retelei de turnee
la tara conduse de o agentie coordonatoare. Agentia coordonatoare
poate fi un departament cultural al consiliului local, o asociatie
culturala independenta, o companie sau un antrepenor cultural care
are interesul si puterea financiara de a dezvolta o astfel de retea.
Subdiviziunile sunt intermediarii intre reteaua nationala si promotorii
locali. Unitatile regionale se pot dezvolta in mod diferit in functie de
specificul local. Ele pot avea concepte curatoriale si programe diferite.

Tn Romania, deocamdata, exista o singura structura regionala.

Agentia coordonatoare: Antreprenor cultural & Asociatia culturala
de turnee la tara

Antreprenorul cultural este o persoana care dezvoltad sisustine initiative
artistice. Antreprenorul cultural face ca lucrurile sa se intample.

Asociatia Culturala indrumata si administrata de antreprenori culturali

produce spectacolele artistice. Structurile regionale sunt conduse de

asociatii culturale.




Companiile artistice

Companiile artistice ofera spectacolele artistice. Spectacolele care
ajung in caietul program pot fi selectate de promotorul local. Aceste
spectacole vor fi jucate in fata comunitatilor rurale. Compania artistica
impreuna cu promotorul local sunt responsabili pentru organizarea,

promovarea si desfasurarea spectacolului.

Promotorul local

Promotorul local alege spectacolul din caietul program. Este un
voluntar neplatit, din comunitatea rurald, care tine legatura cu
companiile artistice, asociatia culturala de turnee la tara si cu publicul
local. Promotorul local este respectat de comunitatea sa, este o
persoana dedicata care are ambitia de a promova spectacolele.
Promotorii cunosc sala in care are loc spectacolul. De asemenea, sunt
oameni cu picioarele pe pamant care sprijind compania artistica in
planificarea detaliilor tehnice si practice. Ei stiu cum sa se adreseze

publicului local. Asadar, munca promotorilor locali este una esentiala.

Caietul program

Caietul program contine toate spectacolele stagiunii respective.
Brosura este curatoriata de asociatia culturala care coordoneaza
turneele la tara. Caietul program ofera promotorilor locali informatii
necesare legate de spectacolele (detalii tehnice, costuri, public, etc.).
Promotorii vor decide ce spectacol sa aleaga pentru comunitatea lor

pe baza informatiilor din brosura.

Sala de evenimente

Un spatiu in care localnicii se pot aduna, care poate fi folosit sau
adaptat pentru un spectacol artistic (biserica, camin cultural, sala
festiva a unei scoli). De cele mai multe ori, sala de evenimente nu are

dotarile tehnice pe care le are de obicei o sala de teatru.

Public

Publicurile sunt diferite de la comunitate la comunitate. Publicurile
rurale sunt de obicei multigenerationale si diverse si apartin localitatii
respective. Publicul rural doreste adesea sa vorbeasca cu artistii dupa
spectacol, sa se uite la decor, sa va spuna ce parere are despre spectacol

si s& manance cu dumneavoastra dupa spectacol.




Calendarul turneelor la tara
FEBRUARIE/MARTIE Asociatia cultural

definitiveaza lista companiilor

artistice participante.

Asociatia culturala discuta
detaliile spectacolului

cu compania ofertanta:
continuturi, necesitati tehnice,
duratg, public tinta, materiale
publicitare, necesitati de
cazare si onorariu (care include
toate costurile suplimentare,

costuri de deplasare, TVA, etc).

Asociatia culturala expediaza
Formularul de Informatii
catre companii si companiile

artistice il completeaza.

Asociatia culturala actualizeaza
baza de date a promotorilor

locali.

APRILIE

IUNIE/IULIE

Asociatia culturala realizeaza

caietul program.

Asociatia culturala si promotorii
locali planifica o sedinta pentru

a finaliza programul anual.

Intalnirea intre asociatia
culturala si promotori, lansarea

caietului program.

Promotorii locali trimit
rezervarile completate intr-
un Formular de Rezervari
pe care asociatia culturala il

gestioneaza.

Asociatia culturala, companiile
artistice si promotorii locali
fixeaza datele turneelor pentru

perioada Septembrie (anul in

curs) - lunie (anul urmator).



IULIE

AUGUST

AUGUST-MARTIE

SEPTEMBRIE-IUNIE

Asociatia culturala expediaza
formularele de acord catre

companii si promotori locali.

Asociatia culturala expediaza

contractele catre companii.

Asociatia culturala expediaza
catre promotorii locali
materialele promotionale:

afise, flyere, bilete, etc.

Promotorii locali organizeaza

spectacolele.

Asociatia culturala plateste

companiile.

Asociatia culturala expediaza

formularele de feedback.

Anexal.

Scopul acestui formular este de a furniza informatii despre compania
artistica si despre spectacolul pe care compania doreste sa-| prezinte
in cadrul turneelor la tara antreprenorilor culturali (care sunt
responsabili pentru selectarea si curatorierea caietului program) si
promotorilor locali (a caror responsabilitate este alegerea siorganizarea
spectacolului). Trimiterea informatiilor legate de companie si spectacol
reprezinta o conditie prealabild, dar nu si o garantie pentru a fi selectat
in caietul program. Brosura este publicata, de obicei, in luna aprilie a

fiecarui an.

Informatiile incluse in acest formular vor ajuta atat antreprenorii
culturali, cat si promotorii locali sa se orienteze, oferind informatii
exacte despre spectacolul Dvs. Va rugam sa tineti cont de scopul
formularului atunci cand descrieti specificul artistic si tehnic al

spectacolului. Claritatea este esentiala pentru o reprezentatie succes!

Va rugam sa nu ezitati sa trimiteti orice alte materiale sau informatii

pe care le considerati relevante si importante, dar care nu sunt incluse

in formular!




Date de contact

Tnainte s& completati datele din formular, vd rugam sa raspundeti

scurt la urmatoarele intrebarit:

Numele companiei:

Care este cel mai mare actual spectacolului Dvs.? Persoana de contact:
Adresa:
Telefon:
E-Mail:

Ce considerati ca poate atrage atentia promotorilor locali? Site web:

Societate cu raspundere limitata: DA/NU

Sunteti inregistrat cu TVA? DA/NU

De ce merita sa vina publicul la spectacol? In ce regiune va aflati?

Ati mai participat in cadrul programului de Turnee la tara? DA/NU

Daca da, cand si unde?

Cine este responsabil de

Regia spectacolului:

Regia tehnica:
Publicitate:

Administratie:

1 Acest formular a fost inspirat din ghidul practic oferit companiilor care participa in
cadrul programului Turnee la Tara din Marea Britanie, cu titlul Eyes Wide Open, redactat

de National Rural Touring Forum.
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Informatii legate de spectacol

(Va rugam sa completati o fisa separata pentru fiecare spectacol!)

Titlul spectacolului:
Este un spectacol nou? DA/NU

Cand este / nu este disponibil acest spectacol pentru turneu?

Oferiti ateliere/workshopuri legate de spectacol? DA/NU
Detalii spectacol
Autor:
Regizor:
Scenograf:
Ce fel de spectacol este?
Numarul de artisti implicati:
Genul de muzica din spectacol:
Descrieti decorul:
Exista vreun element al spectacolului care il face sa fie deosebit

de interesant?

Detalii tehnice
Descrieti cum ar arata sala de spectacol la modul ideal (inaltime,
latime si adancime):
Care este suprafata minima necesara?
Cum veti rezolva problemele de vizibilitate in salile din mediul

rural? (de exemplu: sunteti flexibil in ceea ce priveste o latime
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mai mica in favoarea unei adancimi mai mari?)
Unde va fi plasat publicul?

Faceti deplasarea cu tehnician de lumini? DA/NU

Unde vreti sa pozitionati reflectoarele?

Va asigurati propriul sunet? DA/NU

Folositi efecte speciale (fum etc.)?

Cat dureaza montarea si demontarea?

Care este durata spectacolului?

Existd o pauzid? DA/NU

Aduceti propriul tehnician in turneu? DA/NU

Aveti un plan de evacuare in caz de pericol pentru acest

spectacol? (Este posibil s va solicitdm acest lucru) DA/NU

Marketing/Publicitate

Mai jos sunt cateva idei care va vor ajuta sa oferiti cea mai buna
experienta posibila pentru promotorii locali si publicul nostru.

Va rugam sa furnizati materialele publicitare cu aproximativ 10
saptamani in avans. Cele mai bune dimensiuni pentru afise sunt A4
si A5. Afisele de dimensiuni mai mari nu sunt folosibile in locatii mici.
Va rugam sa lasati un spatiu clar, de forma regulats, pe afis, pentru
informatii specifice care difera de la un eveniment la altul. Este util
si eficient daca afisele au o imagine vizuala puternica, o explicatie in
cuvinte a tipului de spectacol sau de muzica oferite. Daca este relevant,
precizati si pentru ce varsta este potrivit spectacolul. In ceea ce priveste

flyerele, este util sa aveti cat mai multe informatii pe spatele pliantelor,

inclusiv opinii despre spectacol. Va rugam sa nu uitati sa contactati la




Detaliati, daca este cazul!

Descrieti care este grupul tinta al spectacolului:
timp promotorii locali pentru a stabili detaliile. De asemenea, nu uitati

ca unii promotori sunt mai putin experimentati decat altii. Asigurati-

Care sunt punctele forte ale spectacolului? De ce sa participe
va ca v-ati inteles corect!

oamenii la acest spectacol?

Oferiti?
Grup de varsta:

Brosuri: DA/NU

Adulti/copii mai mari (varsta):
Informatii despre publicul tinta: DA/NU

Spectacolul poate fi vizionat de toate varstele, insa nu este
Detalii despre companie: DA/NU

potrivit pentru grupuri mari de copii.
Mostra de CD sau video: DA/NU

Adulti / familii (varsta):
Recenzii despre spectacolele anterioare: DA/NU

Destinat unui public tanar, dar potrivit si unui public
Comunicat de presa: DA/NU

intergenerational (bunici si nepoti). Familii (varsta):
Fotografii de pre-productie: DA/NU

Fotografii de productie: DA/NU

Se adreseaza in special unui public tanar public, inclusiv grupuri
Tiparituri (afise/pliante): DA/NU

de copii (varsta):
Cate exemplare/localitate de:

afise: Detalii buget
pliante: Cat costa acest spectacol/localitate?
alte tiparituri: Puteti oferi o reducere pentru programari multiple?

Pretul include cazarea: DA/NU
Publicul tinta
Daca nu, precizati de ce fel de cazare aveti nevoie, pentru cate
Ca sa ajutati promotorii locali sa aleaga spectacolul cel mai
persoane, etc.
potrivit pentru comunitatea lor incercam sa clasificam fiecare
Pretul include productia tipariturilor: DA/NU
spectacol in relatie cu publicul tinta. Va rugam sa ne scrieti care
Pretul include costurile de deplasare: DA/NU
este intervalul de varsta cel mai potrivit pentru spectacolul Dvs.

Daca nu, precizati nevoile Dvs. legate de calatorie.
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itatile arti

Anexa 2. Responsabil

Contactati promotorulimediat dupa ce turneul a fost confirmat
pentru a face toate aranjamentele necesare pentru ziua
spectacolului. Apoi contactati promotorul local din nou Tnainte de
turneu pentru a confirma orele de sosire, cazarea, etc.

Obtineti detalii practice si tehnice de la promotorul local despre
sala/locatia de spectacol. Va rugam sd nu impuneti promotorilor
cerinte tehnice asupra carora nu v-ati inteles in prealabil.

Cu exceptia cazuluiin care s-a convenit altfel, punetila dispozitia
promotorului afise si pliante. Toate materialele publicitare trebuie
trimisa promotorilor cu cel putin 4 saptamani inainte de turneu.

Organizati si acoperiti costurile de cazare, cu exceptia cazului
in care s-a convenit altfel. Organizatorii pot oferi sfaturi si informatii
despre cazarea accesibild in zona. Tn cazul in care cazarea va fi in
responsabilitatea promotorului local, trebuie sa discutati detaliile
direct cu promotorul.

Organizati transportul propriu in localitati asa cum s-a convenit
in contractul financiar incheiat intre dumneavoastra si organizator.

Va rugam sa ajungeti la timp in localitate inainte de spectacol.
Ar trebui sa ajungeti cu cel putin 1 ora si jumatate inainte de
inceperea spectacolului ca sa puteti sa va intalniti cu promotorul,
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ca sa va puteti acomoda cu spatiul, pentru a va instala si, eventual,
pentru a prelua bauturile racoritoare pregatite de promotor. Sa
ajungeti la timp la promotor este un act de politete. Va rugam sa
va lasati timp pentru a va deplasa incet pe drumurile de tara!

in cazul in care solicitati bauturi racoritoare sau masa, va
rugam sa fiti perspicace cu privire la ceea ce pot si ce nu pot oferi
promotorii voluntari. Va rugam sa va asigurati daca in acordul
dintre Dvs. si promotorul local sunt incluse bauturi racoritoare si

masa.

Organizati si furnizati intregul personal necesar pentru
realizarea spectacolului, cu exceptia cazului in care partile convin
altfel.

Va rugam sa aveti o asigurare completa pentru daune. Va
rugam sa va asigurati ca toate echipamentele utilizate sunt in
stare buna si nu pun In pericol sanatatea si siguranta locului de
desfasurare a evenimentului si a utilizatorilor acestuia.

Va rugam sa respectati termenii turneului, asa cum au fost
conveniti cu organizatorii (cerinte tehnice, durata si continutul
spectacolului, ora de incepere, plata, orele de intrare si iesire,
publicitate etc.)!

2 Acest model a fost inspirat din ghidul practic oferit companiilor care participa in cadrul
programului Turnee la Tara din Marea Britanie, cu titlul Eyes Wide Open, redactat de
National Rural Touring Forum.
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